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Un Francais sur deux
utilise dé&ja un site de com-
paraison d’assurance pour se
renseigner sur les contrats.
Les Frangais commencent
doncasérieusement intégrer
Internet dans leur démarche
d’assurance. Pour Jehan de
Castet, fondateur du com-
parateur d’assurances en ligne
assuremieux.com, la réelle mise
en concurrence des compa-
gnies se fera de plus en plus
par le Net. Aujourd’hui, son
site enregistre 200000 visi-
teurs uniques mensuels, dont
10000 trouvent un contrat.
«Linternaute qui peut trou-
ver des contrats jusqu i 40 %
moins chers que chez un agent
traditionnel. Car les pure
players Internet, eux, ne dépen-
sent pas des sommes impor-
tantes en marketing et dans
la distribution, et peuvent
répercuter [économie sur les
tarifs proposés aux inter-

nautes», explique le fonda- -

teur. Le modéle économique
des Direct Assurance, Inéas,
et autre Eurofil est, selon

lui, en phase d'exploser.

« Une tendance de

fond qui devrast

permettre aux

Frangais

décono-

N° et date de parution : 48 - 01/06/2010 M
Diffusion : 102447 Page : 8
Périodicité : Mensuel Taille : 100 %
AutoGrat_48_8 303.pdf 360 cm2
Site Web : http://www.autopros.fr/accueil/
c [ | [ | |
Les comparateurs encou-
ragent les Francais a
réviser leurs contrats
d’assurance tous
les ans pour
faire jouer la
concur-
rence.
miser plus d'1,5 Md€ chaque
année!». Il reste encore de la
marge. La raison est simple.
Au Royaume-Uni, 60%
des contrats sontsignés
enligne. En France,
on en est encore
tréesloin. M
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